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1. RUANG LINGKUP
Penanganan mulai dari proses perolehan data mengenai penjualan 5 (lima) tahun terakhir, atau di sesuaikan dengan kebutuhan melalui keputusan direksi, rangking produk, trend sales bulanan serta proyeksi sales lokal dan ekspor

2. TUJUAN
Prosedur ini ditujukan untuk membuat perkiraan penjualan serta jumlah produk yang akan diproduksi dalam 1 (satu) tahun yang akan datang untuk penjualan lokal dan ekspor dalam unit quantity

3.	DEFINISI
3.1.  Sales Budget (SB)
Adalah suatu rencana penjualan baik secara local maupun ekspor dalam satu tahun yang terbagi dalam 12 (dua belas) bulan untuk tahun yang bersangkutan
3.2.  Proyeksi Sales Lokal (PSL)
Adalah suatu perkiraan penjualan local dalam periode 1 (satu) tahun yang akan datang
3.3.  Export Sales Projection (ESP)
Adalah suatu perkitaan penjualan ekspor dalam periode 1 (satu) tahun yang akan datang

4.	KETENTUAN UMUM
4.1.  Pembuatan CB (quantity) harus lengkap dan jelas
4.2.  SB (quantity) dianggap sah apabila telah ditandatangani oleh Marketing Director, Asst. Sales Manager, Asst. Marketing Manager, Asst. Marketing Overseas  atau pihak yang telah ditunjuk sebagai wakil

5.	TANGGUNG JAWAB
5.1.  Marketing Director bertanggungjawab atas:
5.1.1. Isian yang tertera di dalam laporan SB (quantity)
5.1.2.	Melakukan kajian ulang atas kelengkapan dan kejelasan pengisian usulan SB (quantity)
5.1.3. Penetapan usulan SB (quantity)
5.2.	Asst. Sales Manager, Asst. Mkt overseas, dan Asst. Mkt Manager bertanggungjawab atas:
5.2.1. Isian yang tertera di dalam laporan SB (Quantity)
5.2.2.	Pemeriksaan isian dan kelengkapan laporan SB (quantity) serta kelengkapan dokumen pendukung dalam pembuatan SB
5.3.	Staff marketing bertanggungjawab atas:
	5.3.1. Pelaksanaan pembuatan usulan SB (quantity)

6.	PROSES
6.1.  Menyiapkan dan memeriksa kelengkapan data yang diperlukan untuk pembuatan SB. Jika data yang diperlukan kurang lengkap, lanjutkan ke proses 6.2., dan jika sudah lengkap lanjutkan ke proses 6.3.
6.2.  Melengkapi data yang diperlukan
6.3.  Melakukan pengisian SB local terlebih dahulu
6.4.  Melakukan pembuatan SB untuk local dam ekspor dalam quantity.
6.5.  Memeriksa apakah SB local dan ekspor yang sudah dibuat telah lengkap dan benar. Jika belum lengkap, lanjutkan ke proses 6.6., dan jika sudah lengkap lanjutkan ke proses 6.7.
6.6.  Melakukan perbaikan atas SB yang dibuat, kemudian lanjutkan kembali ke proses 6.5
6.7.  Menyerahkan hasil SB (quantity) kepada pihak PPIC dan Produksi
6.8.  Jika pihak PPIC dan produksi tidak menyetujui hasil dari SB yang diajukan, lanjutkan ke proses 6.9., dan jika PPIC dan Produksi menyetujui hasil SB yang diajukan maka lanjutkan ke proses 6.10.
6.9.  Mendiskusikan kembali atau memperbaiki SB (quantity) yang diajukan, kemudian lanjutkan kembali ke proses 6,8,
6.10.  Menyerahkan hasil SB yang telah disetujui oleh pihak PPIC dan Produksi ke General Director untuk meminta persetujuannya.
6.11.  Jika SB tidak disetujui maka lanjutkan ke proses 6.12., dan jika SB tersebut disetujui maka SB tersebut menjadi SB yang sah
6.12.  Mendiskusikan kembali atau memperbaiki SB yang telah diajukan, kemudian kembali ke proses 6.8.

7.    KONDISI KHUSUS 
-		

8.  RECORD
8.1.   Sales Budget quantity

9.  LAMPIRAN
-

10.  REFERENSI
10.1. Manual Sistem Manajemen Terintegrasi PT. CINT
10.2. ISO 9001: 2015 Elemen 8.1 Perencanaan dan pengendalian operasional (Operational planning and control)
10.3. Permenkes No. 20 tahun 2017 : Cara Pembuatan Alat Kesehatan dan Perbekalan kesehatan Rumah Tangga yang baik
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