
SASARAN MUTU

MARKETING  DEPARTMENT 2019
· PENINGKATAN TOTAL VALUE PENJUALAN SEBESAR LEBIH DARI 7% PER TAHUN

· MEMINIMALKAN  KELUHAN PELANGGAN HINGGA MAKSIMAL 0.5% DARI UNIT TERJUAL
· MEMENUHI KEBUTUHAN DAN HARAPAN PELANGGAN
MINIMAL 90%
· PENCAPAIAN PENJUALAN QUANTITY 1.000.000 UNIT PRODUK PER TAHUN 
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